业如何建立一套完整的网络营销方案和策略
现在的网络营销对于企业的发展越来越重要，很多企业都在尝试摸索如何建立一个完整有效地网络营销体系和方案。很多公司虽然认识到网络营销到于现在企业的发展的作用是很重要的。但由于没有这方面的经验和知识。他们不知道如何实现。那么作为专业为中小企业提供网络营销服务的合肥网络公司启凡科技今天就和大家说说如何建立自己企业的完整的网络营销体系。
第一步、建设自己公司的营销型网站并进行网络推广是前提
既然是自己公司的营销方案那么前提肯定是要有一个不错的营销型网站，如果您公司网站都没有那谈什么网络营销呢。所以公司要建立一个功能比较齐全的营销型网站，并且网站做好了还要对其进行优化或推广。让网站能真正的为企业带来效益.
第二步：保持关键词排名的稳定。关键词排名上升到百度首页后，并不代表关键词的排名稳定，这时站长们还是需要对网站进行维护。网站的优化力度还是不可松懈的，网站的内容和外链上都是要按照以往的量增加，百度的算法是经常更换的，对于长时间不维护的网站，百度会予以降权的。所以站长们需要不停的对网站进行维护，保证网站关键词的排名，别让关键词排名下降，营销企业网站的营销。
第三步：保证优质客户服务。网站的关键词排名稳定了，就是等着用户通过关键词来到网站，这时需要网站有优质的客户服务，网站要有清晰明了的产品导航、内容详细的产品介绍、网站首页要设置在线客服，售后和售前客服要表明清楚、网站客服联系方式要设置显眼、网站客服在上班期间要时刻在线，尽量给客户提供最专业的服务，让客户对网站有好的印象，才能提高网站的转化率。
第四步：选择合理的营销方式。企业网络营销的方式很多，在使用SEO优化使关键词有排名后，并可选择其他的营销方式，让客户对网站有更好的粘度。营销的方式是多种多样的，比如，价格促销、购物送礼品、免费上门服务、免费教会您使用、免费包换产品等。或者是采用邮件营销，口碑营销，论坛营销等营销方式，让网站获取更多的流量，然后再通过第二步说的优质服务，提高流量的转化率，从而达到销售的目的。
第五步：优质的售后服务。电子商务的发展，让企业网站的竞争越来越大，很多企业都选择网络营销，在竞争激烈的市场中，最大的策略就是优质的服务，优质的服务才能让您有更好的用户体验度。不管是SEO优化还是其他营销方式，想要达到的效果都是达成销售，如果网站不能提供优质的售后服务，必定会给老客户留下不好的印象，这样会导致新客户不敢相信企业的产品，导致流量的流失就很不值得。所以，企业网站网络营销的最后步售后服务是很重要的。
所以综上所述，合肥网站建设认为现在的网络营销对于企业的发展可以说是越来越重要，我们的企业只有先占商机才能更好的发展。企业如何做大做强，要从多方面来出发。作为性价比最高的网络营销一定不能忽视。
